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Interessierst  du dich für  Consumer Electronics und siehst  deine Zukunft  im Bereich Sales/Channel
Management?  Starte  deinen  Karr iereweg  bei  Aqipa.  Wir  s ind  ein  internationales
Distributionsunternehmen  mit  Hauptstandort  in  Kundl,  Österreich,  und  weiteren  Niederlassungen
weltweit. Aqipa vertreibt und vermarktet Produkte im Bereich Consumer Electronics und ist weiterhin
auf Wachstumskurs. Daher suchen wir nach motivierten Mitarbeiter:innen, die gemeinsam mit unserem
Team internationale Erfolgsgeschichte schreiben.

Wir suchen zum ehestmöglichen Eintritt eine:n

GoPro PRODUCT/CHANNEL MANAGER:IN (gn*) - FOKUS DEUTSCHLAND, ÖSTERREICH UND POLEN

als Verstärkung für unser Team in unserer Zentrale in Kundl

DEINE MISSION BEI UNS:

Planung, Entwicklung und Umsetzung des GoPro Vertriebs- und Channel-Erfolgs in Deutschland,
Österreich und Polen als Teil des GoPro Business Management Teams
Enge Zusammenarbeit mit dem Vertriebsteam in den Fokusmärkten zur Erreichung der
vierteljährlichen Verkaufs- und Merchandising-Ziele
Anleitung und Unterstützung der Vertriebsteams bei Kundenverhandlungen und Vertretung der
Marke gegenüber Vertriebspartnern und Einzelhändlern als Hauptproblemlöser und
Entscheidungsträger
Planung, Überwachung und Durchführung von Werbeplänen in den Fokusmärkten
Verwaltung und Ausführung von Channel-Marketing-Initiativen
Beaufsichtigung und Weiterentwicklung der Implementierung von POP-Tools und Produkt-
/Verkaufsschulungen
Planung, Überwachung und Förderung von Produkteinführungen und Sicherstellung, dass
Einzelhändler und Verkaufsteams über Produkt-, Marken- und Point-of-Sales-Materialien informiert
sind
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Kontinuierliche Überwachung der Kampagnenausführungen und -ergebnisse zur Verbesserung der
Leistung und Rückmeldung an die Marke
Verwaltung und Ausführung von Channel-Marketing-Initiativen in direkter Zusammenarbeit mit
dem Vertrieb und wichtigen Einzelhändlern

UND MIT DEM RICHTIGEN BACKGROUND MACHST GENAU DU DAS TEAM KOMPLETT:

Du bist sportbegeistert und identifizierst dich mit der Mission und dem Geschäft von GoPro
Du hast einen Hochschulabschluss oder einen vergleichbaren Abschluss in den Bereichen
Wirtschaft, Handel oder Marketing
Du verfügst über 3-5 Jahre Berufserfahrung in den Bereichen Channel Management, Sales
Management oder im operativen Marketing
Deine Stärken liegen in der Umsetzung und Analytik, du hast einen guten Geschäftssinn und bist
verhandlungsstark
Du verfügst über eine schnelle Auffassungsgabe und scheust dich nicht, Projekte unter Druck und
mit vielen Beteiligten zu arbeiten
Du kannst das MS Office Paket routiniert anwenden, besonders MS Excel
Du bist gut darin, komplexe, vielschichtige Pläne einfach und gut durchdacht zu kommunizieren
Fließende Deutsch- und Englischkenntnisse sind für dich selbstverständlich, Polnisch als weitere
Fremdsprache wäre wünschenswert, ist aber kein Muss

WAS DU BEI UNS ERWARTEN DARFST:
• Emotionen: Wir sind seit 30 Jahren ein inhabergeführtes Unternehmen und betreuen Marken, die
tagtäglich Millionen Menschen emotional bewegen und deren Lifestyle verbessern.
• Mittendrin, statt nur dabei: Ein modernes Arbeitsumfeld in einer offenen, internationalen
Atmosphäre, das vom positiven Spirit geprägt ist.
• Mitgestalten: Hier ist vieles noch nicht in Stein gemeißelt. Alles, was du für und mit uns machst,
wird die Geschichte unserer Firma  nachhaltig beeinflussen. Deswegen solltest du mit dabei sein und
dein Wissen mit einfließen lassen. 
• Gekommen, um zu bleiben: Du bist von Beginn an mit dabei. Deine Kolleg:innen nehmen dich
herzlich auf und stehen dir hilfsbereit zur Seite. 
• Zuverlässigkeit und Kontinuität: Wertebasierte Unternehmensführung sowie ein
zukunftssicherer Arbeitsplatz mit langfristigen Perspektiven und einer großen Portion Spaß am
Arbeitsplatz.

Wir freuen uns auf deine Bewerbungsunterlagen inkl. Motivationsschreiben über unser
BEWERBUNGSFORMULAR und informieren dich gerne in einem persönlichen Gespräch über weitere
Details. 

Kleingedrucktes ganz GROSS: Wir bieten weitere Vorteile, die das Arbeiten angenehmer
machen, aber nicht der Hauptgrund für deine Entscheidung sein sollten

Flexible Arbeitszeiten, um deine Work-Life-Integration zu fördern
Interne Weiterbildungen (Sprachkurse etc.), um deine beruflichen Ambitionen durch eine
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individuelle Karriereplanung zu unterstützen
Eigenes Mitarbeiter-Restaurant (in Kundl)
Kostenloser Shuttle-Service vom Bahnhof Wörgl - Aqipa

* Das Zeichen "gn" steht für geschlechtsneutral. Wir sind offen für alle Menschen und wenden uns an alle Geschlechter gleichermaßen.

 


